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edan 1947 konstruerades den forsta
drinkbara linspumpen. Det var Flygt
som lyckades skapa en pump som kun-
de siankas ner i vatten utan att det blev
kortslutning i motorn. ldag, 74 ar se-
nare, svammar marknaden Over av alternativ.

SVENSKARNA HAR VARIT MED LANGE
De svenska tillverkarna har varit med linge.
Weda introducerade sin serie drankbara

linspumpar pa marknaden redan 1958. Aret
efter, 1959, lanserade Kristenson & Grihs sin
forsta modell som kunde koras torrt utan att
bli 6verhettad di den var utrustad med luft-
ventil. Tanken var att ha tvd varumdirken:
Grindex for de slipmaskiner man tillverkade
sedan 1940-talet, och Pumpex for de drink-
bara pumparna.

Nir Flygt kopte Grindex 1966 valde man
att behalla bade foretag och varumirke. Tvi ar
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senare limnade bide forsiljningschefen och
verkstadschefen Grindex och startade ett kon-
kurrerande foretag och lade da beslag pa nam-
net Pumpex. Med det hade lilla Sverige fyra
ledande tillverkare av drinkbara linspumpar.
Tillsammans dominerade de marknaden stort.

Da Flygt koptes upp av ITT 1968 hade man
breddat sitt sortiment med bland annat av-
loppspumpar (sedan 1956). Framover skulle fo-
kus hamna mer pa andra pumptyper dn drank-
bara lanspumpar. Foretaget beror varje del av
vattencykeln i hela virlden. 2011 delades ITT
upp och den vattenrelaterade delen av koncer-
nen fick namnet Xylem. Produktnamnet Flygt
finns kvar dn, tillsammans med flertalet andra
varumdrken. De drankbara linspumparna har
etablerat sig vil inom bland annat gruvindu-
strin, bade i Sverige och utomlands.

GRINDEX ENDAST VARUMARKE

Grindex pumpar har under lang tid dominerat
den svenska hyresmarknaden. En kvalificerad
gissning r att man kommer hélla den positio-
nen dven framover. 1 januari 2021 upphorde
Grindex att vara ett eget foretag men fortsitter
att vara ett varumdirke inom Xylem. Den stora



fordelen dr att man nu har tillging till Xylems
stora nit av serviceverkstider over hela Sverige.

Pumpex blev uppkdpt 1986 av Scanpump,
sedermera Cardo Pump. De dgdes under en
tid av Assa Abloy, som 2011 salde av sin pum-
prelaterade verksambhet till den schweiziska
jatten Sulzer. D Sulzer endast anvinder sitt
eget varumdrke har Pumpex i praktiken upp-
hort, &ven om en del av deras produkter finns
kvar i produktportfoljen dn idag. Sulzer har
sin starkaste marknad inom industrier sdsom
olja & gas.

Wedas pumpar koptes upp 1982 av Dyna-
pac, kinda for sina produkter inom vigbygg-

nadsutrustning. Nar Atlas Copco sedan forvir-
vade Dynapac (2007) fick man dven med Weda.
Atlas Copco, som sedan linge har en stark po-
sition inom gruvniringen, kunde da utoka sitt
sortiment med driankbara linspumpar.

Det ville man gora redan pa 1960-talet, da
man forsokte forvirva Grindex. Den gingen
hann Flygt fore. Vi kan bara gissa hur pump-
branschen hade sett ut om inte en chef pa
Flygt rakade vara pd samma restaurang som
tvd personer fran Atlas Copco en kvill. Han
fick hora dem samtala om planerna att forvir-
va Grindex fran bordet bredvid och kunde fora
informationen vidare redan dagen efter. Kort
ddrefter limnade Flygt ett hogre bud till Borje
Kristenson och Grindex fick en ny dgare.

Dynapac avyttrades till franska Fayat 2017.
Atlas Copco valde di att behilla Weda. 1dag
har pumparna fatt en ordentlig 6versyn med
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bade forbattringar och nya modeller. En av
kundfoérdelarna dr den laga vikten i relation
till prestandan.

ldag har vi flera andra tillverkare som kom-
mer in pa hyresmarknaden. Japanska Tsurumi
ar den asiat som har lyckats bast. Med kapaci-
tet att producera en miljon pumpar per ar (dir
omréidena avlopp och industri dr stora) dr det
en jitte vi talar om. Aven om bara en brakdel av
dessa nar utanfér Asien har man lyckats ta sigin
pa den europeiska marknaden sedan man 6pp-
nade dotterbolag i Tyskland 1983. Sedan 2011
ar man aktiva dven i Sverige och har ett flertal
modeller som uppskattas av hyrbolagen for sin
kvalitet och prestanda i relation till priset.

PUMPARNAS KAMP | SVERIGE

For 20 ar sedan talade man om de tre stora
svenska varumirkena Grindex, Flygt och
Pumpex. De hade en stor del av hyresmarkna-
den som ansags ointaglig, atminstone trodde

man det pd den tiden. Nu 4r det inte ldngre sa.
Vilka av dagens varumirken kommer att vara
ledande om 10-20 ar? Med tanke pa hur bade
foretag och varumarken forandras, fornyas el-
ler forsvinner far vi nog rikna med en storre
fragmentering av marknaden i framtiden.

En del av forklaringen ar forstis att det
idag finns ett 6verflod av information lattill-
gangligt pa nitet for den som vill hitta alter-
nativ. En friga som kommer upp ar vad dessa
(tidigare) okdnda leverantorer kan erbjuda i
kvalitet och materialval. Faktorer som TCO
(total dgandekostnad) kanske inte kommer
att virderas lika hogt framover, di laga in-
koépskostnader presenteras.

Fotnot: Kent Bostrom var ansvarig for
marknadskommunikationen pi Grindex un-
der aren 2000-2010. Han fortsitter att folja
utvecklingen pa marknaden sedan dess.
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